APRESENTACAO

A experiéncia de um Modelo das Na¢des Unidas ¢ uma oportunidade enriquecedora sob os
mais diversos aspectos, possibilitando que o discente desenvolva as suas mais diversas habilidades,
que vao de uma boa oratoéria a habilidades de redagdo de documentos oficiais.

Este manual, portanto, se propde a tracar linhas que orientem os delegados iniciantes a respeito
do procedimento dos Modelos, com dicas de como trabalhar uma boa participagdo na SOI 2015. Para
os delegados mais experientes, o manual se propdoe também a elucidar qualquer davida pendente
acerca do andamento da SOL.

A premissa inicial de um bom delegado ¢ representar de forma fiel o posicionamento adotado
pelo pais que lhe foi designado. Para tanto, o participante dispde da liberdade de utilizar registros
oficiais que expressem a posi¢do do Estado, bem como de inovar com ideias criativas que corroborem
com a politica externa de sua nacdo. Caso a composicdo do comité em questdo seja feita por
especialistas independentes ou juizes togados, o participante podera valer-se de convicgdes e
posicionamentos proprios. Qualquer que seja o seu comité, o delegado precisa estar preparado para se
engajar nos debates e fazer uma boa participagao.

Com efeito, a organiza¢do da SOI 2015 deseja a todos os seus participantes uma excelente
simulacdo, e espera que todos possamos fazer desta mais uma edi¢do inesquecivel da SOI! Vontade e
dedicagdo para isto ndo falta.

Nos vemos em outubro!



COMO INICIAR SUA PESQUISA

Para que sua participa¢do contribua de maneira marcante para o realismo da SOI 2015, sua
preparacdo deve se concentrar em duas areas:
* O conhecimento das regras de procedimento do Modelo e da estrutura organizacional das Nagdes
Unidas e/ou do 6rgdo a ser simulado;
A pesquisa sobre a politica externa do pais ou organizagdo a ser representada(a), dando especial
atengdo aos topicos que serdo debatidos e as aliangas que cada um dos Estados participantes possui

na esfera internacional.’

A pesquisa ¢ a parte mais importante de uma boa preparagdo. Consulte os links de interesse
apontados no sumario do seu comité no site da SOI? ¢ a bibliografia constante nos Guias de Estudo
preparados pelos diretores dos comités, assim como bibliotecas. Igualmente, pergunte aos professores
se eles possuem algum material relevante em sua biblioteca pessoal que possa ser Util na preparacao. A
Internet sera seu principal meio de pesquisa, pois nela vocé podera encontrar muitos documentos
realmente indispensaveis em sites de referéncia, tais como o da ONU, de institutos de pesquisa, de
universidades e outros organismos internacionais, além das pdginas dos Ministérios das Relacdes
Exteriores dos paises. Entretanto, as informagdes obtidas em 6rgdos governamentais sdo, muitas vezes,
parciais e deve-se tomar cuidado para encontrar as mais variadas perspectivas do que se estd
pesquisando. Afinal, como vocé estara defendendo um ponto de vista, é crucial familiarizar-se com
diferentes visdes sobre um determinado tépico. Assim, quando estiver buscando informagdes, procure
separar as opinides dos fatos, sabendo que os ultimos devem embasar os primeiros.

Quando vocé tiver concluido suas pesquisas, é importante organizar as mesmas para facilitar a
consulta durante as sessoes. Sugerimos aos delegados que fagam a divisdo do material por temas. Um

exemplo seria catalogar as informagdes da seguinte forma:

1. As regras de procedimento da SOI 2015;

2. O Guia de Estudos do seu comité;

3. Uma pesquisa geral sobre o(s) tema(s) a ser(em) discutido(s);

4. Informagdes sobre a politica interna e externa do seu pais acerca do(s) tema(s) a ser(em) discutidos;

5. Fatos relevantes sobre politica, econdmica, religido e cultura em seu pais, que possam resultar na

1 Alguns comités contardo com a presenga de organismos internacionais entro as delegagdes observadoras. Em todo
caso, o participante devera se ater ao posicionamento oficial adotado por sua representagdo, devendo promover
uma boa pesquisa para embasar seus discursos.

2 Site oficial da SOI: http://www.soi.org.br



http://www.soi.org.br/

aproximagao e cria¢do de aliangas com outras delegados.

Por fim, pesquise e leia atentamente todas as resolu¢des da ONU sobre seu topico. Elas s@o o
fruto do trabalho de reunides anteriores € servem como guia para o estabelecimento de delimitagdo dos
assuntos e prioridades dentro de cada topico, além de assegurar que vocé ndo esta dedicando seu
tempo a questoes que ja foram discutidas e decididas anteriormente.

Resolugdes da Assembleia Geral, Conselho de Seguranca e Conselho Econémico e Social estdo
disponiveis no Centro de Documentacio da ONU. Vocé poderd acessar na pagina

http://www.un.org/documents/.

e Va a livrarias universitarias. A Biblioteca de Referéncia do Centro de Informagées das

Nagdes Unidas no Brasil (UNI CRIO - www.unicrio.org.br) realiza empréstimos entre bibliotecas;

e Contate um professor. Vocé pode contatar um professor de Direito Internacional, Relagdes
Internacionais, Economia, Histdria e outras areas correlatas. Marque uma reunido para falar sobre a
pesquisa que esta fazendo;

* Use a internet. A Internet ¢ o meio mais usado para buscar informagdes. Veja a lista de links
na pagina de cada comité no site www.soi.org.br;

* Fale com outros participantes de modelos, troquem ideias, participem de féoruns na Internet

(http://foro.icam.org/cyberschoolbus) ¢ entre outras comunidades (no Facebook, hda comunidades
relacionadas a modelos e temdticas atinentes a estes);

 Tenha espirito de delegacdo. Nos MUNs, vocé ¢ membro de um time: a sua delegacdo. Nao
esqueca. E interessante, entdo, marcar reunides para discutir a pesquisa de cada um. Se vocé conhece
alguém mais experiente em modelos, procure-o;

* Fale com os diretores do seu comité e com o Secretariado do evento. Nio hesite em falar

com o diretor do seu comit€ ou com o secretariado da SOI, estaremos abertos a ajudar

(secretariado2015@soi.org.br).

* Cadastre-se para receber noticias diarias da ONU em http://www.un.org.news/.

* Foque em fontes oficiais do seu pais. Sites como o do governo do pais, bem como o de seu
Ministério das Relagdes Exteriores (ou equivalente) e de missdes diplomaticas no exterior costumam

dar orientagdes preciosas a respeito do posicionamento oficial da nagao.

Sugestodes basicas para pesquisa e preparagao incluem:

1. Familiarizar-se com as fungdes das Nacdes Unidas, sua Carta e seu procedimento parlamentar,
assim como com as regras da SOI;
2. Aprender informagdes gerais sobre o pais que vocé€ representara: estudar historia, geografia,

economia, cultura e politica externa ajudam a complementar a preparagao especifica para cada
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topico da agenda. Isso é importante, pois ajuda a entender por que um pais adota certos
posicionamentos e politicas, além de auxiliar na identificagdo de argumentos que a nagdo esta

disposta a aceitar durante o debate.

Informagoes Geograficas e Culturais
*  Onde esta localizado o pais?

Quais os paises com que faz fronteira?

Qual ¢ seu grau de desenvolvimento?

Qual ¢ a sua fonte primaria de riquezas?

Quais os seus principais recursos naturais?

Ha uma religido ou cultura predominante?

Informagoes Politicas e Economicas
* Qual o tipo de governo de sua nagio?

Houve transi¢ao de regime nos tltimos tempos?

Qual o tipo de sistema econémico?

* O pais pertence a quais organismos internacionais? (OPEP, OTAN, OEA,

MERCOSUL, UNASUL...)?

Quais sdo os seus produtos de Exportagdo e Importagdo mais importantes?

Com que nagdes o seu pais mantém relagdes mais estreitas?

* Qual o nivel de cooperagio que o seu pais tem com outros paises e/ou

organismos?

3. Entenda a fungdo do Comité no qual vocé ird participar dentro da realidade internacional. E
extremamente necessario ¢ fundamental ter conhecimento dos topicos que estardo na sua agenda. No
fim dos Guias de Estudo existirdo questdes que devem ser pesquisadas a fim de que o delegado possa
se preparar adequadamente. Como sugestio, vocé podera verificar também as seguintes questdes para

auxiliar na sua pesquisa:

Como o assunto a ser discutido afeta o seu pais?

O que o seu pais ja fez para combater o problema?

Quais sao os varios "lados" da questdo? Que paises fardo outros argumentos? E quais serdo
seus posicionamentos?

Quais paises possuem a mesma posi¢do de seu pais?

Como o posicionamento de outros paises podera afetar a posi¢do do seu?

Que aspectos da questdo sdo mais importantes para o seu pais?

Como o seu pais pretende debater o assunto na conferéncia?



*

Se o seu pais ndo esta envolvido com a questdo, como ele pode se envolver?

*

Existe evidéncias ou estatisticas que ajudem a corroborar a posi¢do do seu pais?

4. Preparar um Documento de Posi¢do sobre a postura da sua nac¢do acerca dos topicos propostos na
agenda da SOI;

5. Procure a pagina da missdo permanente de seu pais na ONU (http://7www.un.int);

6. Pesquise o historico de votagcdes e leia discursos anteriores na pagina de Informagdes

Bibliograficas da ONU (http://unbisnet.un.org/);

7. Visite sites de ONG's que lidam com a questao;
8. Procure trabalhos académicos sobre o assunto;

9. Verifique as noticias na midia sobre os recentes fatos de seu pais.

Documentos de Posi¢do

O Documento de Posi¢do resume de uma maneira simples e concisa o posicionamento que o
delegado ird tomar nas discussdes de cada topico. Ao redigir um Documento de Posicdo vocé
organizard suas ideias e facilitard a formagao de aliangas com delegagdes que compartilham o mesmo
ponto de vista sobre os assuntos discutidos. Muitos delegados utilizam o Documento de Posi¢do nas
consideragdes iniciais dos discursos.

Documentos de posicao tém em média uma lauda de extensao para cada tdpico, e devem incluir
uma rapida introdugdo da posi¢do do seu pais no que concerne o tema a ser discutido no comité. Um
bom Documento de Posi¢do ndo providencia somente fatos, mas também abre espago para sugestdes

para a resolu¢do. Um Documento de Posic¢ao devera incluir, preferencialmente:

Uma breve introdug@o ao seu pais e seu historico relativo ao tema e ao comitg;
Uma breve explicagdo de como esse tema afeta o seu pais e sua populacéo;

A politica do seu pais a respeito do tema e a justificativa para essa politica;
Medidas tomadas pelo pais a respeito do tema;

Declaragoes de lideres de seu pais a respeito da questio;

Agoes da ONU e de outros organismos a que o pais foi favoravel ou contrario;
Convengdes e Resolucdes que o seu pais tenha assinado ou ratificado;
Sugestdes de como a questdo deve ser discutida durante os debates;

Assuntos que o seu pais gostaria de incluir na Resolugao.

Dicas:

Vocé pode utilizar o Documento de Posi¢do como seu discurso de abertura. Porém, verifique se
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ele ndo € extenso demais para isso.
* Redija cada ideia em um paragrafo distinto. Revise o documento ao final para evitar erros de
gramatica e pontuacao.
*

Utilize os simbolos e brasoes oficiais do seu pais. Quanto mais realista parecer, mais os demais

delegados irao se interessar.

PARTICIPACAO

A participagdo dos delegados na SOI ¢é reflexo direto de sua preparacao e pesquisa. Manter-se
na pele de um diplomata nacional no decorrer da conferéncia ¢ essencial para criar a atmosfera
desejada. A SOI busca estimular a diplomacia participativa, através da qual os delegados poderao
superar os problemas e frustragdes da politica internacional - este ¢ o principal objetivo da atuacao.
Pede-se aos delegados que incorporem da maneira mais realista possivel o papel do diplomata do pais
que estejam representando e busquem sempre o didlogo como ponte para a solugdo para os problemas

levantados e o consenso no comité. Evitar clichés também ¢ sempre uma escolha sensata.

DEBATE

O debate é o meio de negociagdo mais importante dos organismos internacionais. Durante ele,
cada nagdo tera a chance de expressar sua visdo sobre as questdes internacionais, comentar a posi¢ao
dos outros paises e — mais importante — propor solugdes.

Os delegados devem ser capazes de reagir aos discursos dos outros representantes quando
chegar sua vez de se pronunciar. Argumentos consistentes colocados por aliados deverdo ser
reforcados enquanto que reclamagdes e alegagdes de interesses divergentes aos de seu pais devem ser
refutados. Para que em negociagdo as partes possam chegar aos pontos comuns ¢ a acordos. Por isso,

vocé devera ser flexivel em sua preparacio.

Falando em Publico

Saber discursar bem ¢ provavelmente uma das habilidades mais importantes de um delegado
em um modelo da ONU. Vocé devera destacar as politicas do seu pais, ajudar a construir um consenso
sobre os temas ¢ formular resolugdes.

Vocé tera varias oportunidades de expor suas politicas durante a SOI. Os diretores mantém uma
lista de inscri¢cdes para aqueles que desejam participar dos debates formais. Se um limite de tempo
exiguo foi dado ao debate, uma técnica interessante € ceder o tempo para outra delegacdo que detém
uma visdo parecida com a sua. Este procedimento assegura o melhor uso do tempo disponivel e a

fixagdo da ideia que vocé pretende implementar. Outras oportunidades sdo durante os Debates



Moderados e Nao Moderados.

E importante que vocé se lembre dos principios da oratéria. O discurso é o coragdo da
simulagdo e influi decididamente na negociagdo e votacdo de Resolugdes. A melhor forma de realizar
bons discursos ¢ ter uma boa preparacdo. Vocé€ deve pesquisar 0 maximo possivel sobre o seu pais € o
tema discutido. Assim, vocé ficara confortavel em explicar seu ponto de vista e transmitird confianca

aos demais delegados.

No discurso de abertura

*  Primeiramente, cumprimente o presidente do comité dizendo "Muito obrigado senhor(a)
Diretor(a)/Presidente";

*  Providencie um breve historico da questdo e como ela afeta seu pais;

*  Fale sobre a posi¢do do seu pais sobre o tema. Inclua explicacdes sobre a influéncia que a
questdo exerce na economia/religido/seguranca de seu pais;

*  Enumere as agoes anteriores da ONU, ONGs e outros 6rgaos sobre o assunto;

*

Apresente ideias para a Resolucdo, reforcando os objetivos do seu pais.

Durante o debate

*  Encoraje a colaboragao entre as delegagoes, estudando os problemas em conjunto;
*  Faga referéncias a discursos de outros delegados, apontando os pontos com que o seu pais
concorda ou discorda;

*  Apresente ideias para Documentos Provisérios e Projetos de Resolugao;
Explique com embasamento por que seu o pais apoia ou ndo um determinado Projeto de

Resolugao.

Dicas para falar bem em publico

*

Repasse o discurso mentalmente antes de proferi-lo, ou anote os pontos principais em um
pedago de papel. Se vocé vai utilizar alguma palavra que ndo seja comum, se assegure que o faga de
uma maneira que o comité entenda seu significado;

*  Critique construtivamente. Tenha uma atitude positiva diante das criticas. O multilateralismo se
baseia na discussdo de diferentes pontos de vista;

*  Faga seu discurso tendo em mente a audiéncia que o escuta. Lembre-se que o mesmo deve
cativar e ndo afastar os demais de vocé;

*

Se assegure que vocé esta falando em um volume que permita que todos escutem;

*  Faca o seu tempo. Nao fale nem muito rapido, nem devagar demais. Faga pausas. Alguns



momentos de siléncio antes de responder uma questdo ou enfatizar um importante ponto de vista pode
ajudar a prender a aten¢do do comité;

*  Passe uma mensagem corporal positiva. Mantenha contato visual com o comité, gesticule um
pouco, tenha uma postura relaxada, evidenciando confianga. Evite cruzar os bragos, ficar olhando para
o chdo ou outras formas de demonstrar tensao;

*

Va direto ao ponto. Fale de maneira direta e enfatize os pontos principais de seu argumento,

evitando perder tempo com detalhes e repeti¢des.

DEBATES NAO-MODERADOS

A ONU, além de ser um férum onde os Estados podem expressar suas posigdes, ¢, também,
instrumento de protecdo de seus interesses nacionais. Porém, acordos seriam inatingiveis se todas as
nac¢des decidissem buscar apenas seus proprios interesses. Portanto, se faz necessario combinar
interesses comuns dos Estados num esfor¢o para conseguir exercer maior influéncia politica nas
sessOes. Os grupos representam a agregacao de interesses dos Estados Membros em varias questdes e
ndo sdo predeterminados: cada na¢ao devera buscar aliados no decorrer das sessoes.

Certamente a utilizacdo dos debates ndo-moderados ird levar a um debate mais claro ¢ a uma
melhor organizacao dos procedimentos no Comité. Uma coisa que os delegados devem ter em mente &
que o debate ndo-moderado ¢ importante para que se exerca influéncia nos Comités e para impor suas
posicdes. E a interagdo entre as Nagdes, com interesses conflitantes ou ndo, que leva ao sucesso ou ao
fracasso o processo decisorio no ambito da ONU.

Um intervalo para debate ndo-moderado podera ser pedido junto & Diretoria através de uma

mogao, que para ser aprovada devera ter maioria simples.

NEGOCIACAO

Os delegados devem valorizar sua politica externa e procurar desempenhar um bom papel no
processo de negociagio de suas posigdes. E nesse ponto que entra o lobby e a barganha: um delegado
pode negociar com outros varios acordos para as votagdes, na forma de alteragcdo nas propostas de
Resolucdo ou inclusdo de emendas.

Durante os debates, os delegados deverdo ao maximo tentar por em pratica técnicas de oratoria
e persuasdao no momento em que estiverem negociando. Exercitando a oratdria em publico, o delegado
conseguira atrair para o seu lado interesses distintos, atingindo os objetivos ditados pela politica
externa do seu pais, tudo isto através da pratica de negociagdo internacional. Essa é a melhor forma de

buscar apoios para os projetos de Resolugdo e assim conseguir sua aprovagdo dentro dos Comités.

Dicas para uma negociagdo com sucesso:



*

Mantenha-se calmo, demonstrando seguranga e evitando alterar o tom de voz. Evite entrar em
discussoes infrutiferas;

*  Nao monopolize o debate, permitindo que os outros se pronunciem;

* Escute atentamente. Além de demonstrar respeito aos outros delegados, vocé podera complementar
suas ideias ou expor seus pontos vulneraveis;

* Procure ndo interromper as ideias dos outros delegados. Se vocé tiver uma ideia importante, anote
num papel ou peca para falar imediatamente depois do término do discurso alheio;

*  Compartilhe documentos, mapas ou informagdes. Mostre que vocé ¢ imprescindivel para a
discussao;

* Entre na negociagdo com um objetivo. Decida os assuntos que vocé estd disposto a ceder ou ndo.
Garanta que vocé nao ceda em pontos que comprometam a questao;

*  Procure delegados que compartilhem do seu ponto de vista, acertem um objetivo comum e
negociem em bloco. Desta forma, suas propostas terdo maior influéncia do que quando apresentadas
separadamente;

* Tenha conversas individuais com delegacdes-chave. Busque pessoas que representam posigoes
divergentes e tente chegar a um ponto comum. Discussdes com um grande numero de participantes
tendem a ser menos proveitosas;

» Faga criticas positivas. Ao invés de criticar pessoas, critique ideias. Busque alternativas para a
questao;

» Estabeleca conexdo com outros delegados. Pergunte suas impressdes e ideias sobre o tema.

Demonstre interesse em seus projetos € vocé terd maior apoio para os seus proprios projetos.

PREPARANDO RESOLUCOES

Um Projeto de Resolucdo (Draft Resolution) sempre deve procurar refletir o que vem sendo
debatido pelos delegados ao longo das sessdes. Para tanto, ¢ fortemente recomendavel que os
delegados elaborem, ao se consolidarem certos pontos no decorrer do debate, os chamados
Documentos Provisorios (Working Papers) (ver Anexo I - Modelo de Documento Provisorio), que
nada mais sdo do que Projetos de Resolugdo redigidos de uma maneira mais informal. Neste sentido é
que serdo desenhados os futuros Projetos de Resolugo.

Os Projetos de Resolugdo sdo frutos das discussoes realizadas durante as sessdes dos Comités
e poderdo ser modificados através de emendas antes de serem aprovados.

As resolugdes normalmente seguem um formato regular. Todos os delegados devem observar

as seguintes disposicdes:

. Clausulas Preambulatorias / Preambulatory clauses: o predmbulo deve explicar o proposito da



Resolucdo e apontar as principais razdes para apoiar-se nas clausulas que se seguirdo. O preambulo
normalmente faz claras referéncias a resolugdes adotadas anteriormente pela ONU ou a ag¢des tomadas
na matéria discutida. Referéncias também sdo feitas a artigos especificos da Carta das Nag¢des Unidas.
O preambulo comega com o nome do organismo da ONU ao qual essa Resolugdo foi submetida e
continua com um esclarecimento das atividades e discussdes do corpo especifico (usando expressoes
como: reconhecendo, acreditando, notando, recordando, levando em consideragdo, desejando, etc.)
explicando porque a Resolucéo esta sendo proposta (ver Anexo II - Clausulas Preambulatorias).

. Clausulas Operativas / Operative Clauses: As clausulas operativas numeradas (requer, declara,
encoraja, apoia, endossa, convida, enfatiza, expressa, deseja, etc.) devem tomar a forma de
recomendagdes para acdo, ou uma declaracdo de opinido favoravel ou desfavoravel, no que concerne
uma situagdo existente ou pode inclusive requerer algum tipo de acdo por parte dos Estados Membros,

ou pelos 6rgaos da ONU (ver Anexo III - Clausulas Operativas).

A primeira palavra de uma clausula do preambulo deve estar escrita em letras maiusculas.
Cada clausula do predmbulo termina com uma virgula. Cada clausula operativa deve ser numerada e
terminar com um ponto e virgula, exceto pela tltima que deve fechar a Resolugdo com um ponto final.

A primeira palavra de cada cldusula operativa deve ser destacada.

Dicas:

. Siga o formato das resolugdes anteriores do mesmo 6rgdo. Cada instancia internacional pode
apresentar documentos ligeiramente distintos.

. Crie documentos claros, concisos e detalhados. Se uma resolugdo solicita a criagdo de um
novo programa, determine como sera financiado e gerenciado.

. Seja realista. Nao estipule metas que uma resolugdo ndo possa alcangar, nem que entrem em
conflito com os principios da Carta das Na¢des Unidas e do Direito Internacional. Assegure-se que o
orgdo possa executar a acdo proposta.

. Procure multiplos patrocinadores. O comité ird aprovar com mais facilidade um documento
que exprima a vontade da maioria.

Patrocinadores e Signatarios:

Os patrocinadores de um Projeto de Resolugdo/Draft Resolution sdo os autores materiais e
intelectuais do documento. Apesar de haver a possibilidade de um documento apresentar apenas um
patrocinador, isso raramente ocorre na ONU, uma vez que os paises trabalham juntos para criar um
documento que agrade a maioria, a fim de garantir sua aprovagdo. Os patrocinadores controlam o
Projeto de Resolugdo/Draft Resolution e somente eles podem aprovar mudangas sugeridas pela mesa.

Signatdrios sd3o os paises que podem concordar ou ndo com o conteudo do Projeto de

Resolucao/Draft Resolution, mas desejam que ele possa ser debatido a fim de que possam propor



emendas.

COMO SE VESTIR

A SOI objetiva promover, da forma mais fidedigna possivel, o ambiente e a atmosfera de
negociagdes das organizacdes internacionais. Desse modo, todos os delegados e diretores devem
portar-se de maneira condizente a posi¢do de diplomatas, juizes ou expertos independentes, fazendo
jus a seriedade dos debates.

Os delegados devem observar o bom senso em relagdo a sua vestimenta, evitando usar, durante
as sessoes, jeans, saias curtas, bonés, ténis, chinelos ou qualquer outro acessorio divergente do traje de
um diplomata.

Os delegados do sexo masculino devem usar sempre terno e gravata durante o Modelo. As
mulheres € permitido usar calgas, saias ou tailleurs.

E permitida a utilizagdo de trajes e acessorios tipicos dos paises representados. E bastante
interessante - e tradicional em modelos - que os representantes de paises mulgumanos comparecam as
sessdes com vestimentas tipicas de sua religido; que o delegado de Israel utilize o Kippah; que
delegados mostrem broches com o brasdo de seu Estado na lapela.

Pode-se, ainda, incrementar a vestimenta para entrar no clima da simula¢do. Mas, para tanto,
os delegados devem observar se perante as organizagdes internacionais os reais diplomatas do pais que
estdo representando utilizam - ou utilizariam - tais pegas.

Contamos com o bom senso de todos no que concerne a vestimenta adequada.

PREMIACAO

Como incentivo a participagdo ativa de todos os delegados, aqueles que se destacarem durante
as sessoes dos Comités por sua capacidade de negocia¢do e inovagdo, construcdo de consenso e
dominio das regras e da Politica Externa do pais que estdo representando, serdo reconhecidos por seu
arduo trabalho e preparag@o. Ficara a critério dos Diretores dos Comités como se efetuara a premiagao

dos delegados que mais se destacarem.



ANEXO I - MODELO DE DOCUMENTO PROVISORIO

Documento Provisoério 01

Considerando as causas sociais intrinsecas a esséncia do conflito pelo qual passa a Colombia e com o
objetivo primordial de resolver esta situacdo de crise de uma forma pacifica e em conformidade com
os principios da justica e do Direito Internacional, propomos:

* Implementag@o de ajuda humanitaria para a Colombia junto 4s Nacdes Unidas, supervisionada
pela comissdo composta por nagdes da OEA intitulada "Comissdo de Conciliagdo para a Paz na
Colombia", que atuaria no sentido de garantir o implemento da politica de renovacao
econdmica com os recursos fornecidos pela ONU;

Paralelamente ao emprego das politicas sociais faz-se imprescindivel o emprego dos recursos

numa politica de desarmamento, de recuperagdo dos estoques excedentes de armas e coibi¢ao
do comércio ilegal de armamentos.

Assinaturas:



ANEXO II - CLAUSULAS PREAMBULATORIAS

Acolhendo
Acreditando
Acreditando totalmente
Afirmando

Alarmada de
Aprovando

Buscando

Ciente de

Comentando sobre
Completamente alertada
Completamente ciente
Confiante
Contemplando
Convencida
Cumprindo

Dando énfase
Declarando

Desejando
Enfatizando
Entristecida pelo (a)

Esperando

Expressando sua aprovagao

Expressando sua satisfagdo

Guiada pelo (a)

Informada de

Lamentado profundamente

Lembrando

Levando em conta
Observando

Percebendo

Profundamente convencida

Profundamente convicta

Profundamente incomodada

Profundamente preocupada

Reafirmando
Reconhecendo

Referindo-se
Relembrando

Tendo adotado

Tendo avaliado

Tendo considerado
Tendo dedicado atengao
Tendo em mente

Tendo estudado

Tendo examinado
Tendo recebido
Tomando nota
Tomando nota com
aprovagao

Tomando nota com pesar
Tomando nota com
preocupagao

Tomando nota com
satisfagdo

Vendo com apreciacdo



Aceita

Acredita

Afirma

Afirma solenemente
Apoia

Aprova

Autoriza

Clama por

Clama sobre
Condena

Condena solenemente
Confirma

Considera

Convida

Da atencao

D4 énfase

Declara conformemente

Designa

ANEXO III - CLAUSULAS OPERATIVAS

Endossa

Estimula

Exige

Exorta

Expressa sua expectativa
Expressa sua preocupagdo
Insta

Intervém

Lamenta

Lembra

Nota

Parabeniza

Proclama

Reafirma

Recomenda

Resolve

Solicita

Toma nota de



Affirming
Alarmed by
Approving

Aware of
Believing
Bearing in mind
Cognizant of
Confidant of
Contemplating
Convinced
Declaring

Deeply concerned
Deeply conscious
Deeply convinced
Deeply disturbed
Deeply regretting
Desiring
Emphasizing
Expecting
Expressing its
appreciation
Expressing its
satisfaction
Fulfilling

Fully aware

Fully alarmed
Fully believing
Further commenting
upon

Further recalling

Further emphasizing

ANEXO IV - PREAMBULATORY CLAUSES

Guided by

Having adopted
Having considered
Having considered
further

Having devoted attention
Having examined
Having assessed
Having received
Having studied
Keeping in mind
Noting further
Noting with approval
Noting with regret
Noting with satisfaction
Noting with deep
concern

Observing

Realized
Reaffirming
Recalling
Recognizing
Referring
Remembering
Saddened by
Secking

Taking into account
Taking note

Viewing with

appreciation
Welcoming



ANEXO YV - OPERATIVE CLAUSES

Accepts
Advocates

Affirms

Approves
Authorizes

Calls for

Calls upon
Condemns
Congratulates
Confirms
Considers
Declares according
Demands

Draws attention
Designates
Emphasizes
Encourages
Endorses

Express its concerns
Express its hope
Furthers invites
Furthers proclaims
Furthers reminds
Furthers recommends
Furthers requests

Furthers resolves



